
別紙ヒアリングシートにご記入の上、御社が過去に実施したDMをお送りください

ターゲットは？

DM改造で実際にこんなレスポンス

レスポンス率アップの理由は『DM改造』にあった！
まずはお気軽にお問い合わせください！

カルテを踏まえて改造計画を検討

DMの効果を数字で検証し、
モテ度レポートを提出します！

このサイクルを繰り返して
さらに効果的なDMへと
進化させましょう！

計画に基づいたデザイン制作

DMの印刷～投函

●ターゲット選定
●DM特典の選定

●オファーの選定
●配布エリアの選定
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DM改造計画のお問い合わせは・・・

TEL.011-551-8055 FAX.011-551-8177

〒064-0915　札幌市中央区南15条西9丁目2-30　フュージョンビル e-Mail  info@fusion.co.jp
URL  http://www.fusion.co.jp/FUSION/

TEL. 011-551-8055

どんな特典が
ある？

DMの目的は？

わかりやすく
伝えられているか？

『DMモテ度カルテ』の全貌公開
DMモテ度カルテには以下のような項目が盛り込まれています。

分析結果は分かりやすい3つのマークを使用します。

・・・Good! ・・・改善POINT ・・・BAD

①DM実施概要・・・ご記入いただいたヒアリングシートの内容から、DM実施のポイントとなる項目をまとめます。
②DM解析・・・実際のDMの『モテポイント』を解析し、○、！、×の3つのマークをつけて解析します。

伝えたい内容がわかり
やすく、デザイン的にも
 見やすいポイントです。

改善をおススメする
ポイントです。

郵便ルール上の
NG表現です。

DMモテ度カルテの結果から実際の
改造案をご提案し、デザイン制作～
印刷～投函までをトータルサポート！

『DMモテ度カルテ』作成

フュージョンでは財団法人日本情報処理開発協会（JIPDEC）が
付与する“プライバシーマーク”を取得しております。
当社は個人情報の取扱いを適切に行う企業として
プライバシーマークの使用を認められた認定企業です。

【DMMエキスパート】とは

DMMエキスパートNo.05-0041 名前 増田  浩文
DMMエキスパートNo.06-0040 名前 木田  信一

〈社〉日本ダイレクトメール協会が認定する、ダイレクトメールを用いたSP企画・
運用に関する専門スキル保持者であることを認定する資格です。

DM改造で
売上前年比130％を達成！

店長様より『こんなにお客様が
参加してくれる企画は
今までなかった！』

集客したかった高齢世代の
新規来店客が増えた！

『DM見たよ』とのお客様の
声が増え、顧客の離反防止に
なった！

【DM改造実績】一例

◆ 北海道内　青果通信販売業様 ◆ 札幌市内　洋菓子店様

◆ 札幌近郊　サービス業温泉施設様 ◆ 札幌市内　寿司店様

売上UP！

高い
  レスポンス率！

顧客との
親密度UP!

顧客の
離反防止

DM改造計画のお問い合わせは・・・

効果的なDMとは、
レスポンス（反応率）の高いDMのこと。　
過去に実施したDMを解析し、
「モテるDM」へ改造するご提案です！

効果的なDMとは、
レスポンス（反応率）の高いDMのこと。　
過去に実施したDMを解析し、
「モテるDM」へ改造するご提案です！

ターゲットに
してほしい行動は？
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